
規模拡大、売上拡大を目指す経営者様へ

選べる３コース   
最先端のマーケティング戦略を解説！
選べる３コース   
最先端のマーケティング戦略を解説！

5万円（税抜）5万円（税抜）

事業には新しいビジネスモデルや、既存の本業を加速させるシ
ナジー効果のある事業展開を求められます。このコースでは、
様々なゲストや新しいビジネスモデルなどを紹介しつつ、事業
戦略にどう活かせるかをディスカッションします。

規模拡大に伴う社員の採用と教育、組織を作るための労務関連
や給与制度などの会社作りについて学びます。次の項目について、
ポイントとヒントを講じ、業績向上への個別アドバイスを行います。

業績アップコース業績アップコースB

会員企業へ視察を行います。視察を行うことで他社と自社と
の違いを知り、自社の改善点等を再認識することができます。
また業界動向や社会全体を捉えたコンサルティングをし、未来を
予測した戦略を構築、また企業の業績アップについてディスカッ
ションします。

会員企業視察コース会員企業視察コースC

JackクモデアカデミーJackクモデアカデミー

一般社団法人Jackグループ
代表理事/蜘手健介

一般社団法人Jackグループ
代表理事/蜘手健介

激動・激変する世の中で経営者はどう社員に方針を示し、そして問題を解決し、社員を成長させ企業を成長
させていくのか？様々な事象や時事について議論し、経営者の質をクモデ流で高めていくアカデミーです。
共に学び共に成長を求める、意識の高い経営者のご参加をお待ちしています。

中小企業経営者はどうあるべきか？中小企業経営者はどうあるべきか？

・社員の採用と教育の方法について
  学びたい方

・制度やルール作成、成長するための
  会社作りに取り組んでいる方

・情報交換、社会情勢や業界動向
  から戦略のヒントが欲しい方

・今以上の利益を出し、資産形成を
  していきたい方

このような経営者、経営幹部の方の
ご参加を、ぜひお待ちしております
このような経営者、経営幹部の方の
ご参加を、ぜひお待ちしております

受講者
 募集開始！
受講者
 募集開始！

事業戦略コース事業戦略コースA
コース

コース

コース

会員様限定！ここでしか学べない最新のプログラム！

・人材採用戦略モデル
・クレーム削減、対応スキル

・マーケティングモデル
・事業継承モデル例例

品質
管理集客 粗利

管理
シス
テム

社内
制度営業 採用 教育

※３つのうちどれに参加をしても１名につき５万円です
※３コース全て参加しても追加費用は不要です
※２名参加する場合は２人目から2.5万円となります
　（2人目からも2.5万円の参加費用で全て参加頂けます）
※Cコースのみ2人目の参加も無料、3人目から2.5万円となります
　（A・Bコースに1名ずつ参加、Cコースに2名参加の場合は
請求額は1名分の5万円となります）

info@e-jack.net

お問合せは Jack事務局、寺田・古賀までお願いいたします
0577-57-7210
info@e-jack.net

お問合せ先　Jack グループ事務局

開催日時、お申込み詳細は、裏面をご覧ください。

月会費

2020年度2020年度



0577-33-0953

0577-57-7210
事務局（寺田・古賀）Jack

2 0 2 0年　Jackクモデアカデミー

1/15(水）
2/12（水）

3/11（水）

4/15（水）

6/16（火）
7/21（火）

8/18（火）
9/15（火）

10/13（火）

11/17（火）

12/8（火）

A.事業戦略コース

1/16(木）
2/13（木）

3/12（木）

4/16（木）

6/17（水）
7/22（水）

8/19（水）
9/16（水）

10/14（水）

11/18（水）

12/9（水）

1/17(金）
2/14（金）

3/13（金）

4/17（金）

7/10（金）

8/20（木）
9/18（金）

10/15（木）

11/19（木）

12/10（木）

B.業績アップコース C.会員企業視察コース

1105

1206

908

1005

1005

1005

1005

906

1801

1108

906

906

5万円（税抜）月会費

1005

5/12（火）

906

1009 5/13（水） 5/26（火）

※未決定の会場につきましては詳細が決まり次第、参加者へご連絡させて頂きます


